WEBINARIA GRC

Udostepnianie danych
osobowych w celach
marketingowych

Milena Wilkowska
Dagmara Olewicz




Agenda spotkania

Udostepnianie — czym jest?

¢

¢

Podstawy prawne wykorzystywania
danych w celach marketingowych

% Prawidtowa zgoda — czyli jaka?

Problemy praktyczne

¢




Udostepnianie — czym jest?

% Operacja na danych
¥ Oddzielny proces

% Konsekwencje:

» Osobna podstawa prawna
dla udostepniajgcego i otrzymujgcego

Analiza ryzyka
Wopis do RCP

Obowigzek informacyjny

Wymogi dotyczgce transferow danych




Podstawy prawne wykorzystywania danych

w celach marketingowych
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Podstawy prawne wykorzystywania danych
w celach marketingowych

Podstawa do
wykorzystania

Podstawa do udostepnienia w celu marketingowym
— dla udostepniajgcego: — dla odbierajacego:
% RODO: zgoda, prawnie & RODO: zgoda, prawnie
uzasadniony interes uzasadniony interes
% Usude, Pr Tel,
PKE: zgoda




Prawnie uzasadniony interes (1)

% Decyzja ws. Krolewskiego Zwigzku
Tenisa Ziemnego w Holandii

% Dane cztonkow zwigzku byty
za wynagrodzeniem udostepniane
do partnerow biznesowych

% Podstawg udostepnienia byt
prawnie uzasadniony interes

% Organ nadzorczy: waskie rozumienie
art. 6 ust 1 lit. f)




Prawnie uzasadniony interes (2)

% Decyzja ws. Voetbal TV BV

'ﬁl/ \ W

% Voetbal TV - platforma wideo dla
amatorskiej pitki noznej — naruszat
prywatnosc poprzez nagrywanie meczow
pitki noznej i transmitowanie ich do
publicznej wiadomosci

Z 2

% Podstawg udostepnienia byt
prawnie uzasadniony interes

\./
A

% Organ nadzorczy: podmiot danych
nie mogt spodziewac sie takiego procesu
przetwarzania danych osobowych




Zgoda (1)

% Decyzjaws. Grindr LLC

% Dane uzytkownikow aplikacji mobilne;
byty udostepniane partnerom
biznesowym

% Podstawg udostepnienia byta zgoda

% \Warunki udzielenia zgody nie spetnity
wymogow uznania jej za wazng




Zgoda (2)

% Decyzjaws. Iren Mercato

% Dane byty udostepniane w tancuchu
niezidentyfikowanym partnerom reklamowym

% Dwie zgody:

* na otrzymywanie marketingu wtasnego
| cudzego oraz

* na przekazanie danych podmiotom trzecim

Konstrukcja zgody powodowata, ze podmiot
danych tracit kontrole nad danymi

A\




Prawidtowa zgoda — czyli jaka?
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Prawidliowa zgoda
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Dobrowolna Zrozumiata
Jasna i konkretna { } Mozliwa do wycofania
Swiadoma Rozliczalna

) > 4




Problemy praktyczne




Problemy praktyczne

Czy udostepnienie danych
wymaga umowy?




Problemy praktyczne

Po czyjej stronie
jest faktyczne ryzyko:
udostepniajacego
czy odbiorcy?




Problemy praktyczne

Obowiazek informacyjny
udostepniajacego
| odbiorcy




Problemy praktyczne

Analiza ryzyka:
sposob przekazania
bazy danych




Problemy praktyczne

Zadania podmiotéw danych

— art. 19 (Obowigzek powiadomienia
o sprostowaniu lub usunieciu
danych osobowych lub

0 ograniczeniu przetwarzania)




Problemy praktyczne

Czy potrzebna osobna zgoda
z Usude/ PrTel?




Problemy praktyczne

Czy zasady udostepnienia
danych konsumentow
roznig sie od udostepniania
danych kontrahentow B2B?




Problemy praktyczne

Czy korzystajac z ustug
wspierajacych reklame
behawioralng udostepniamy
dane osobowe?




Problemy praktyczne

Grupa kapitatowa:

(1) wspotadministrowanie,
(2) marketing cudzy,

czy (3) udostepnienie
danych w grupie?
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